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NU MAI GHICI. VEZI EXACT CE SE INTAMPLA.

Plata lemnului este o
"Padure Intunecati

w Il

o Opacitate: Deciziile se iau pe ghicite
sau intuitie, nu pe date.

e Ineficienta: Ore pierdute cautand in
tabele Excel stufose si avize SUMAL.

 Risc: Nu stii daca furnizorul tau vinde
si concurentei sau daca pretul este
corect.




SOLUTIA

Un "Far" pentru piata
opaca

 Nu doar software: Ci avantajul de a
sti primul.

e Centralizare: Toate APV-urile,
licitatiile si firmele din Romania pe o
singura harta.

« Vizibilitate: Iti ardtam traseul

lemnului: de unde pleaca si la cine
ajunge.
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Cum arata claritatea?

» Harti Interactive: Vizualizare in timp
real a fluxurilor de marfa.

» Rapoarte Oglinda: Vezi cum arati in
ochii bancilor si partenerilor.

o Intelligence Comercial: Identifici
furnizori noi si preturi reale de
licitatie.

£8 Analiza volumelor de bustean pe picior licitate si preturile de adjudecare al acestora

Harta Volume Totale Licitate

e\

Volum Licitat = Volum Transportat
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cod_apv arganizator cui_operator nume_operator

2500022901330 DS Meami 16621760 BOGDACONS SRL
2500069100410 DS Sibiu 36666140 Forest Fox Clic S.R.L.
2300069101420 DS Sibiu 1590120 OCOLUL SILVIC BRANESTI
2100106600630 DS lasi 34973467 Ala, Euro Wood SR.L

NS AMahading

Harta Distributie Parteneri

renia
Croatia
Bosnia and Serbia
C)nal Herzegovina

Evolutie Violum Livrat

Roman

ia

Harta Pret Mediu de Licitatie m* Bustean

Pret Mediu Pornire/Adjudecare Licitatii Roméania (Lei/m?)

213.07

Volum Efectiv Transportat
22,768
19,621
14,574

13,675

Structurd Volum Livrat (Sortimente)

Cherestele

ol %
5

Valoare Estimatd (Realizata)
7,058,217 RON
4,983,758 RON

7,724,014 RON

3,829,041 RON

| Total: 1,590

Grad de Exploatare (%)

Pret Adjudecare m*

86.84% 310 RON
76.18% 254 RON
B0.76% 530 RON
91.06% 280 RON
RE RE

Lemn rat
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T 0 Volum Total Transportat m?

Cui ne adresam?

o Exploatatori: Vor sa vanda la pretul
corect si sa gaseasca clienti noi.

e Fabrici de Mobila/Procesatori: Vor
securitatea stocurilor si verificarea
furnizorilor.

 Distribuitori: Vor sa anticipeze
cererea regionala.

1 Profil 360° Operator Economic

e Investitori/Banci: Due diligence si
reducerea riscului.

* Dealeri de utilaje: Ce vor saisi
inteleaga mai bine clientii sau sa
descopere oportunitati noi.
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Cum generam venituri?

Fore_STA
STARTER

« Vizualizare Piata Esentiala: Acces la dashboard-uri cu
volum total de femn, distributie pe sortimente si top
specii la nivel natlonal/reglonal

« Trenduri Generale: Grafice de evolutie lunaré a
volumelor pentru o perspectiva macro.

« Imagine de Ansamblu: Ofera baza pentru intelegerea
pietei, ideal pentru explorare initiala.

Fore_STA
24 2{0)

Analiza Detaliata a Pietei: Beneficiezi de rapoarte
granulare pe sortimente si specii specifice, la nivel de

judet.

Insight Concurential: Accesezi topul firmelor
transportatoare pentru a te pozitiona mai bine.
Oportunitati de Crestere: Vizualizezi rutele de transport
frecvente si corelatii intre recoltare si transport.

Analiza concurentei: Acces la rapoarte privind
performanta concurentilor, pozitia pe piata si clientii.
Decizii Informate: Suport pentru strategii de
expansiune si diferentiere.

Fore_STA
ENTERPRISE

Acces Complet la Date Granulare: Functionalitatile
gasite la planul Pro, plus detalii complete (CUI, nume
firma, coordonate exacte) pentru analiza aprofundata.
Optlmlzare Operationala: Analiza detaliata a lanturilor
de aprovizionare, cu identificarea jucatorilor cheie.
|dentificare Parteneri Strategici: Descoperi noi
oportunitati de colaborare bazate pe fluxurile de lemn
si locatii.

Analiza Avansaté: Vizualizari pentru abateri/anomalii si
cautare avansata.

Analiza concurentei: Acces la rapoarte despre
furnizorii de materii prime, numarul de transporturi si
volumul.




De ce Fore STA este
unic?

Date extrase

e Granularitate: De |la imaginea de dln indUStl‘ie
ansamblu pana la numarul de
Inmatriculare al camionului.

o Actualitate: Date procesate zilnic, nu
lunar.

e Usurinta in utilizare: Design modern,

nu Excel-uri greoaie. Informatia este
gata de consumat. Agregate;

curatate si
imbogatite




THE TEAM

Consultant Expert in Travel Tech cu peste 15 ani de
experienta in consultanta tehnica si de business.
Specializat in domeniul API si dezvoltarea de solutii de
rezervare online pentru mari agentii
OTA si TMC la nivel global.

Full-Stack Developer specializat in Python, Django si
AWS. Combina expertiza backend solida cu interfete
moderne in React.

Focusat pe scalabilitate, standarde inalte de codare si
livrarea de produse digitale robuste.

Un tester si un early adopter de incredere.
" Expert SEO cu peste 7 ani de experienta in SEO Tehnic si Feedbackul. deschiderea lor la tehnologie S
B ) 0

Content Marketing. Specializat in nise competitive l ST A 2 e . . .
(Financiar, iGaming), cu un istoric dovedit de a 0 aboraare diterita a inaustriel ne-a ajutat

performanta: a generat cresteri de trafic organic, sa dam viata platfo rmei.
folosind strategii bazate pe date si audit complex,




GO-TO-MARKET & ENGAGEMENT

E n g a g i n g O u r C u Sto m e rS ‘; CON thggli(()El:lnI?UGN NEL

o Strategia "Raportul Oglinda" (Acquisition):
Folosim datele proprii ale utilizatorului ca
Lead Magnet printr-un direct engagement,
au o perioada de trial de 7 zile, apoi
platesc abonament pentru a vedea datele
concurentei.

Canale Adaptate Industriei: Focus pe
Facebook (Video Demo-uri simple) pentru
vanzari directe, eliminand barierele
tehnice pentru un public traditional.
Engagement Automatizat (Retention):
Inlocuim newsletterele plictisitoare cu
Alerte Utile pe email (ex: "Licitatie noua in
judetul tau"), asigurand o rata mare de
revenire in platforma.

 Parteneriate: Validare si prezenta fizica
prin asociatiile de profil (ex: ASFOR).

®




Foaia de parcurs

In calatoria noastra de pana
acum, am ajuns aici!



Ce cautam?

Investitii sub forma de capital
pentru suportul operational al
platformei si dezvoltarea ei +

functionalitati noi (in principal
legate de EUDR Compliance*)

Target - 500.000 EUR pentru:

Marketing & Sales

e Dezvoltare tehnica (60%) F ==

e Marketing & Sales (25%)

e Operational (15%)

@ *Necesar pentru expansiunea la nivel European



Spre site (scan sau click) - ,f

Hai sa luminam piata lemnului.

Contact: Andrei Vasiliu
email: andrei.vasiliu@syncoservices.com
Tel: +4 076 321 4079


http://fore-sta.ro/

